
 

 

แผนธุรกิจ “ลูกชิ้นอิ่มอุ่น” 
 
 
 

 
 
 

1.  ชื่อเจ้าของกิจการ  นางสาวอภิญญา  ทองใบ ชื่อกิจการ  (ถ้ามี)  ลูกชิ้นอิ่มอุ่น 
 

2.  ที่ตั้งของสถานที่ประกอบการ  ศูนย์บ่มเพาะวิสาหกิจเพ่ือการศึกษา  วิทยาลัยอาชีวศึกษาฉะเชิงเทรา  
 

3.  ประเภทสินค้าหรือบริการ   ให้บริการจ าหน่ายสินค้า ลูกชิ้นทอด ลูกชิ้นปิ้ง  
 

4.  มูลเหตุจูงใจหรือแรงบันดาลใจ  ที่ท าให้ประกอบธุรกิจหรือขยายกิจการ 
ร้านลกูชิน้อ่ิมอุน่  ก่อตัง้ภายใต้การสนบัสนนุของศนูย์บม่เพาะวิสาหกิจเพื่อการศกึษา วิทยาลยั

อาชีวศกึษาฉะเชิงเทรา ต าบลหน้าเมือง อ าเภอเมือง จงัหวดัฉะเชิงเทรา โดยได้รับการสนบัสนนุเงินลงทนุ

เร่ิมแรกก่อตัง้ร้าน ปี 2556 จ านวน 10,000 บาท (หนึง่หม่ืนบาทถ้วน) และได้ด าเนินการตอ่เน่ืองในปี 

งบประมาณ 2557 โดยได้รับเงินลงทนุเพิ่ม 3,000 บาท (สามพนับาทถ้วน)  

โดยมีเป้าหมายเพื่อสนับสนุน  นักเรียน นักศึกษา ที่มีความสนใจในการเป็นผู้ประกอบการ  ซึ่งร้าน
เดิมชื่อร้านลูกชิ้นปิ้ง ปิ้ง ต่อมาได้เปลี่ยนชื่อร้านเป็น ลูกชิ้นอิ่มอุ่น ตั้งเป้าหมายเพ่ือส่งเสริมให้นักเรียนได้มีการ
พัฒนาความรู้ในการประกอบธุรกิจ สามารถบริหารงานร้านลูกชิ้นอิ่มอุ่นให้มีผลการด าเนินงานที่เพ่ิมข้ึนและ
สามารถพัฒนาเป็นอาชีพของนักศึกษาที่ยังยืนต่อไป  

5.  ระยะเวลาการก่อตั้ง 
     เป็นผู้ประกอบการใหม่ ไม่เคยท าธุรกิจมาก่อน คาดว่าจะเริ่มด าเนินการ ประมาณเดือน…….. ปี…… 
                 ด าเนินธุรกิจมาแล้วไม่เกิน  1  ปี 
                ด าเนินธุรกิจมาแล้วมากกว่า  1  ปี 
 
 
          เพ่ือการลงทุนในการประกอบธุรกิจ 
        เพ่ือขยายธุรกิจ  ปรับปรุงกิจการ 
        เพ่ือเป็นเงินทุนหมุนเวียนในการด าเนินการ 
       เพ่ือช าระหนี้อ่ืน 
        อ่ืนๆ (ระบ)ุ……………………………. 
วงเงินที่ต้องการขอสินเชื่อ  (กู้ยืมเงิน 3,000    บาท) 
      
 
 

ส่วนที่  1  สรุปความเป็นมาของธุรกิจ / ผู้บริหารโครงการ 

ส่วนที่  1  สรุปความเป็นมาของธุรกิจ  

วัตถุประสงค์และวงเงินการขอสินเชื่อ  (กู้ยืมเงิน) 



 

 

 
 

 
การวิเคราะห์จุดแข็ง  จุดอ่อน  โอกาส  และอุปสรรค  ภาพรวมของบริษัท 

จุดแข็ง  ปัจจัยภายในองค์กรที่ท าให้กิจการมีความได้เปรียบคู่แข่ง 
1. ท าเลที่ตั้งอยู่ใกล้กลุ่มเป้าหมาย 
2. ขั้นตอนการผลิตไม่ซับซ้อน ไม่ต้องใช้พนักงานที่มีประสบการณ์สูง  
3. สินค้าราคาถูก 
4. กิจการได้รับเงินทุนสนับสนุนจากภาครัฐ 

จุดอ่อน (ปัจจัยภายในองค์กรที่แสดงสมรรถนะของการประกอบธุรกิจ มีข้อด้อยกว่าคู่แข่งขัน)  
1. ขาดระบบการจัดการ ระบบบัญชีที่เป็นมาตรฐาน 
2. ผลิตภัณฑ์ยังไม่เป็นที่รู้จักของผู้บริโภคมากนัก 

โอกาส  (เป็นปัจจัยภายนอกที่จะส่งเสริม  หรือสนับสนุนให้กิจการเติบโตได้ในอนาคต) 
1.  มีผู้ประกอบการที่จ าหน่ายลูกชิ้นในพื้นที่มีจ านวนน้อย จึงไม่มีปัญหาในการแข่งขัน  
2. อัตราการเพ่ิมของนักเรียน นักศึกษา วิทยาลัยอาชีวศึกษาฉะเชิงเทรา  

อุปสรรค  (เป็นปัจจัยภายนอกที่จะท าให้กิจการไม่รุ่งเรือง  เติบโตช้า  เป็นอุปสรรคต่อการด าเนินธุรกิจ) 
1. ผู้ผลิตรายใหญ่หลายรายมีก าลังในการท าโฆษณา ประชาสัมพันธ์มากซึ่งท าให้สินค้าของคู่แข่งเป็น

ที่รู้จักและมีภาพลักษณ์ดีกว่า 
2. การแข่งขันนอกพ้ืนที่ค่อนข้างยากต่อการขยายช่องทางการจัดจ าหน่าย  

 
 
 
 
 
1.  คู่แข่งขัน  (ระบุชื่อคู่แข่งขัน  ข้อได้เปรียบ  และข้อเสียเปรียบของกิจการที่มีต่อคู่แข่งขัน)  
                  คูแ่ข่งทีส่ าคัญและมีผลต่อกิจการ  จ านวน…………-……………..ราย 
     ชื่อคู่แข่งขันทางตรง โรงอาหาร สหกรณ์วิทยาลัยอาชีวศึกษาฉะเชิงเทรา  ร้านมินิมาร์ทแผนกการตลาด 
     ชื่อคู่แข่งขันทางอ้อม  ร้านสะดวกซ้ือ ร้านขายอาหารหน้าวิทยาลัยฯ  
2.  การเปรียบเทียบกับคู่แข่งขัน 

คุณสมบัติของ  สินค้า/บริการ/อาชีพ เปรียบเทียบกับคู่แข่งขัน หมายเหตุ 
ดีกว่า ใกล้เคียง ด้อยกว่า  

1.  ราคา     
2.  ท าเลที่ตั้งกับกลุ่มลูกค้า     
3.  ลักษณะสินค้า/บริการ/อาชีพ (รูปร่างบรรจุภัณฑ์)     
4.  คุณภาพสินค้า/บริการ/อาชีพ     
5.  ชื่อเสียของสินค้า/บริการ     
6.  ยอดขายสินค้า/บริการ/อาชีพ     

ส่วนที่  2  การวิเคราะห์สถานการณ์  (SWOT  Analysis) 

ส่วนที่  3  กลยุทธ์การบริหารกิจการ 

แผนการตลาด  และการวิเคราะห์คู่แข่งขัน 



 

 

3.  ตลาดของสินค้า/บริการ 
       ตลาดท้องถิ่น/ในจังหวัด                   ตลาดต่างจังหวัด                   ตลาดต่างประเทศ 
         อื่นๆ (ระบุ)……………..…….. 
4.  ลักษณะของผู้ซ้ือ 
         มีลูกค้าประจ า/แน่นอน/ตลาดเปิด     มีผู้ซื้อเฉพาะกลุ่ม/ตลาดแคบ 
         เป็นลูกค้าขาจร  ไม่แน่นอน             อ่ืนๆ  (ระบ)ุ     
5.  กลุ่มลูกค้าเป้าหมายที่ซ้ือสินค้า/บริการ (ควรระบุรายชื่อลูกค้าให้ได้มากท่ีสุด)  ได้แก่        

1.  นักเรียน นักศึกษา วิทยาลัยอาชีวศึกษาฉะเชิงเทรา  
2.  บุคลากร ครู เจ้าหน้าที่  ของวิทยาลัยอาชีวศึกษาฉะเชิงเทรา  
3.  ผู้ปกครองนักเรียน นักศึกษา ของวิทยาลัยอาชีวศึกษาฉะเชิงเทรา 
4.  บุคคลภายนอกที่เข้ามาติดต่อภายในสถานศึกษา 
5. ชุมชน ประชาชนทั่วไป ที่มาซื้อสินค้าในตลาดบ้านโพธิ์  

6.  การส่งเสริมการตลาด  (เช่น  การโฆษณา  ประชาสัมพันธ์  การลด  แลก  แจก  แถม  เป็นต้น) 
       มีและด าเนินการต่อเนื่อง  โดยวิธี  

1. การลด แลก แจก แถมลูกชิ้น 7 บาท 3 ไม้ 20 บาท 
2. การออกงานแสดงสินค้า ออกจ าหน่ายสินค้างานแปดริ้วโมเดล กิจกรรมของสถานศึกษา  

        มีและไม่ได้ด าเนินการต่อเนื่อง  โดยวิธี    
         ไม่มี     
7.  การก าหนดราคาขาย 
    7.1  ราคาสินค้า/บริการ  ก าหนดจาก 
      ต้นทุนสินค้า/บริการ    ความต้องการของลูกค้า 
      เปรียบเทียบราคากับคู่แข่ง            อ่ืนๆ  (ระบ)ุ     
    7.2  ราคาขาย........10..........……บาท  
    7.3  ราคาขายของคู่แข่งขัน…10,15… บาท  
8.  ช่องทางการจ าหน่าย  (เลือกได้มากกว่า  1  ข้อ) 
         ขายตรง       ขายปลีก      ขายส่ง       ขายฝาก         รับจ้างผลิต          
        อื่นๆ   
 
ริ 
 

1. กระบวนการผลิต/การให้บริการ  ……………………………………………………………….. 
ลูกชิ้นทอด 
(1) ตรวจสอบสินค้า และคุณภาพของลูกชิ้น  
(2) ส าราจราคา 
(3) จัดซื้อลูกชิ้น น ามาล้างและเสียบไม้  
(4) น าลูกชิ้นมาจัดวางในตู้ ส าหรับให้ลูกค้าเลือก 
(5) เมื่อลูกค้าเลือกลูกชิ้น น ามาลงในเตาทอดให้สุกและน ามาพักในตะแกรงท่ีเตรียมไว้  
(6) น าลูกชิ้นทอดใส่ภาชนะ และราดน้ าจิ้ม จ าหน่ายให้แก่ลูกค้า 
 

แผนการผลิต/การให้บริการ 



 

 

2. แผนผังที่ตั้งกิจการ   
ในการประกอบธุรกิจ ร้าน“ลูกชิ้นอิ่มอุ่น”ตั้งอยู่ในภายในวิทยาลัยอาชีวศึกษาฉะเชิงเทรา บริเวณ
ด้านข้างศูนย์บ่มเพาะวิสาหกิจ วิทยาลัยอาชีวศึกษาฉะเชิงเทรา ต าบลหน้าเมือง อ าเมือง จังหวัด
ฉะเชิงเทรา 

 

 

 

 

 

 

 

 

3.  แหล่งวัตถุดิบ  ตลาดสด อ.เมืองฉะเชิงเทรา จ.ฉะเชิงเทรา 
 
4.  การซื้อวัตถุดิบ  และเงื่อนไขการซื้อ 
    ซื้อเป็นเงินสดประมาณ 100% 
    ซื้อเป็นเงินเชื่อ……………………..%  มีก าหนดช าระเงินภายใน………………………………วัน 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

ถนนมรุพงษ์  ต าบลหน้าเมือง อ าเภอเมือง จงัหวดัฉะเชิงเทรา 

 

วิทยาลยัอาชีวศกึษาฉะเชิงเทรา 

N 

                                  

                           

 

ลกูชิน้อิ่มอุน่ ศูนย์บ่มเพาะฯ 



 

 

 
 
 
1. โครงสร้างองค์กร  (แสดงแผนภูมิองค์กร  และระบุชื่อ,  หน้าที่ความรับผิดชอบของแต่ละบุคคล      

ตามแผนภูมิ 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
2.  การจ้างงาน 
    กิจการมีพนักงาน  ณ  ปัจจุบัน  รวม 2  คน  ค่าจ้างรวม  4,000  บาทต่อเดือน   
    หลังขยายกิจการ  หรือลงทุนเพิ่ม  คาดว่าจะรับพนักงานเพ่ิมอีก…-……คน  ค่าจ้าง……-…….บาทต่อเดือน 
    รวมค่าจ้างทั้งสิ้น  หลังขยายกิจการ  หรือลงทุนเพ่ิม…………-………..บาทต่อเดือน 
 

แผนการจัดการ 

 

แผนภูมิโครงสร้าง กลุ่มธุรกิจ “มุมอร่อยพุทธรักษา” 

นางนวลอนงค์  ธรรมเจริญ 

ผู้อ านวยการวิทยาลัยอาชีวศึกษาฉะเชิงเทรา 

นางยุพา  พุกสวัสดิ ์
รองผู้อ านวยการฝ่ายแผนงานและความร่วมมือ 

นางมริษฏดา  บุษด ี
หัวหน้าศูนย์บ่มเพ่ือวิสาหกิจเพ่ือการศึกษา 

นางสาวพัชราภรณ์  ทองเหลื่อม 
ที่ปรึกษาโครงการ 

 

นายจักรพันธ์  คิดถูก  
พนักงานขาย 

 

 

นายจักรพันธ์  คิดถูก 
การตลาด/จัดซื้อ 

 

นางสาวเสาวนีย์  แพงแพน
พนักงานขาย 

 

นางสาวอภิญญา  ทองใบ 
การเงิน 

 

นางสาวอภิญญา  ทองใบ
ผู้จัดการ/หัวหน้า 



 

 

 
 
1.  ปัจจุบัน  มีเงินกู้ยืม……………-……………..บาท  เจ้าหนี้คือ…………………-…………………………. 
     ช าระหนี้เดือนละ………………-……………..บาท  คาดว่าจะช าระหนี้สินหมดภายใน……………ปี………….เดือน 
2.  อนาคต จะลงทุนในโครงการหรือขยายกิจการ  ต้องการใช้เงินทั้งสิ้นรวม………3,000…………..บาท   
     เป็นเงินที่ต้องกู้ยืม…………………บาท  และเงินทุนส่วนตัว………………..…………….…..……………บาท 
        สัดส่วน  เงินกู้ยืม  ต่อเงินทุนส่วนตัว  เท่ากับ………………ต่อ…………………. 
 3.  หลักประกันเงินกู้  คือ………อุปกรณ์ในส านักงาน………………………………………………………….………………… 
 4.  เงินลงทุน  จะลงทุนในโครงการหรือกิจการ  ตามข้อ  2  จะน าไปใช้ในการลงทุน  ดังนี้ 
     เป็นเงินทุนหมุนเวียน                 ……………1,500…………………  บาท 
     ค่าที่ดิน/ปรับปรุงที่ดิน                                            ………………………………………   บาท 
     ค่าก่อสร้าง  ปรับปรุง  ตกแต่งสถานที่                          ………………………………………   บาท 
     ค่าเครื่องจักร  วัสดุอุปกรณ์                                      ……………1,500………………  บาท 
     ค่ายานพาหนะ  (ถ้ามี)                                            …………………………………………   บาท 
     อื่นๆ                                                                  …………………………………………  บาท 
4.  ประมาณการรายรับรายจ่ายในการประกอบการ 

รายการ ระยะเวลาด าเนินการ  เดือน/ปี  (จ านวนเงิน) 
 ก.ค. 57 ส.ค. 57 ก.ย. 57 ต.ค. 57 พ.ย. 57 ธ.ค. 57 ม.ค. 58 ก.พ. 58 

รายรับ  (บาท)         
-  ยอดขาย 18,000 25,000 30,000 - 35,000 40,000 45,000 50,000 
-  รายได้อ่ืน - - - - - - - - 

รายจ่าย  (บาท)         

-  ค่าเช่าสถานที่ - - - - - - - - 

-  ค่าสินค้า/วัตถุดิบ/วัสดุเพื่อ
ผลิต/บริการ 

10,000 16,000 18,000 - 26,000 30,000 35,000 38,000 

   พนักงาน……2………คน   
(เดือนละ……2,000………..บาท) 

4,000 4,000 4,000 - 4,000 4,000 4,000 4,000 

-  ค่าสาธารณูปโภค 
(ค่าน้ า/ค่าไฟฟ้า/ค่าโทรศัพท์) 

500 500 500 - 500 500 500 500 

-  ค่าใช้จ่ายอื่นๆ 
(ดอกเบี้ย/คืนเงินกู้/
ประชาสัมพันธ์) 

- - - - - - - - 

-  ภาษี - - - - - - - - 

ก าไรสุทธิ  (บาท) 3,500 4,500 7,500  4,500 5,500 5,500 7,500 
 
      ลงชื่อ……………………………………………….เจ้าของกิจการ 
                                                                         (นางสาวอภิญญา  ทองใบ) 
                                              หัวหนา้ทีม  
                วิทยาลัยอาชีวศึกษาฉะเชิงเทรา  

แผนการเงิน 



 

 

 
 

16,133.00           37,260.00            28,419.00  
18,000 25,000 30,000 - 35,000 40,000 45,000 50,000 

- - - -   - - - 

                

- - - - - - - - 

10,000 16,000 18,000 - 26,000 30,000 35,000 38,000 

4,000 4,000 4,000 - 4,000 4,000 4,000 4,000 

500 500 500 - 500 500 500 500 
3,500 4,500 7,500 

 
4,500 5,500 5,500 7,500 

 


